
现在，大家都说望眼过去满街都是
药店、饮食店，生意难做。家装行业也
一样，大大小小的家装公司雨后春笋般
出现，有的有营业执照依规经营，还有
没有营业执照的“野马装修队”存在于
市场上，竞争十分激烈。

不过，虽然大家都在喊难，但不管
是家装公司，还是建材商，都还有生意
来做，只是量多量小的问题。这说明，
市场还是有的。

作为家装行业，传统的获得业务的

模式有许多。以前装修公司普遍采用的
就是获取名单打电话或者业务员守小区
的方式，随着现在国家保护个人隐私的
加强，打电话的方式已经不可行了。小
部分不良装修公司通过购买电话号码的
方式来获得业主的信息，这不仅违法，
甚至犯罪。公民个人的信息受到法律保
护，《刑法》已对违反国家有关规定向
他人出售或者提供公民个人信息行为的
惩处作出了规定。本报曾经报道过，桂
林市公安机关就针对家装公司涉嫌侵犯

公民个人信息的违法行为进行了严厉打
击，5天时间查处了13家家装公司，刑
事拘留18人之多。第二是扼守小区，就
是一个楼盘要交钥匙了，各个公司的业
务员就在小区门口守株待兔。这种情
况，既混乱，也不靠谱。此外，还有以
老带新，由老顾客介绍亲戚朋友来。但
每个人的想法都是不同的，审美观也是
不一样的，老顾客认为好的，其亲戚朋
友不一定也觉得好，成交率也不一定
高。当然，通过广告征集业主也仍然是

最重要的获客手段之一。但由于广告平
台越来越多，广告投放越来越分散，这
无形中又增加了营销成本。

近几年来，随着互联网的加入，装
修行业竞争更为激烈。特别是各种装修
平台本身并不从事装修，而只是获取客
户流量，然后把流量卖给传统的装修公
司，造成很多传统装修公司在接到生意
后又增加了成本。

2019柳州家装节将会给这个行业带
来一种新的希望。

这是一个交流共赢的平台
——2019柳州家装节全面招商（二）
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2019柳州家装节是一个家装建材行业与业主交流共赢的平台。在这里，家装企业、建材商可
以直接和数量庞大的家装刚需客户面对面交流、沟通，和心仪自己的业主达成合作意向。

家装节：让行业健康发展的创新之举

主办方举办 2019 家装节的目的，
就是希望通过邀约诚信的家装企业、建
材商参加活动，让其与广大业主客户交
流的同时，使品牌得到淬炼，推动行业
的健康发展。

因此，围绕让行业健康发展，主办
方积极把家装节打造成让家装企业、建
材商交流共赢的平台。这一活动，每一

个专场，所进驻的小区，都是新交房的
小区，拥有数量庞大的装修刚需客户。
每一个专场，诚信的家装、建材、家
居、家电等企业可进驻一个小区开展为
期一周的集中推介活动，直接和刚需客
户面对面交流，通过双向选择，招揽心
仪自己的业主。此外，主办方还通过招
募，让有装修需求的非专场小区业主参

加家装节活动，增加企业和商家的客
源。

此届家装节还建立了一系列诚信机
制，如质量保证金制度、示范合同文本
制度、验收把关制度、媒体监督制度
等。这些机制的建立，不是为了制约企
业、商家，而是为了确保活动的诚信
度，通过机制确保业主的利益，从而让

更多的业主认可参与活动的企业、商
家，让大家获得更多的客户，让大家以
最小的付出获得最大的利益，进而实现
多赢的局面。

现在，2019柳州家装节已正式启
动，招商正在火热进行中。同时，也欢
迎希望通过家装节获得高质量装修的市
民尽快报名参加。 （韦 健）


